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Miodzi na rynku

Wspolpraca na starcie
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 NOWE FIRMY MOGA SPORO ZYSKAC, JESLI ZNAJDA SPOSOB NA WZAJEMNE wm
- dowodzi przyktad grupy mtodych przedsigbiorcow, absolwentow warszram nau

ANITA BEASZCZAK

- Kazdy pomaga innym w tym,
w czym jest dobry -wyjasnia
| Bukasz ~ Pawlowski, ~ ktory
od pazdziernika ubieglego roku
prowadzi firme ContentPro
specjalizujgcq si¢ w ochronie
- wlasnoéci intelektualnej w In-
| ternecie. Jako prawnik kilka-
krotnie juz doradzal kolegom
| 1 kolezankom z programu ,Zo-
| stan skutecznym przedsiebior-
| cq" zorganizowanego przez

| Centrum Innowacji, Transferu

i Technologii i Rozwoju Uniwer-
il sytetu. - Gdy mieliSmy proble-
. my z konkurencja, Lukasz bar-

dzo nam pomégl, i to za darmo.
Nie moglabym liczy¢ na innego

i prawnika - podkreéla Malgo-
rzata Swistowska, ktéra od je-
sieni prowadzi Gzegzolke

szkole jezyka polskiego dla
obcokrajowcow

Z pomocy kolegbw | koleza-
nek poznanych podczas pro-
gramu korzystala juz nieraz; je-
den dba m.in. o strone interne-

§ towa Gzegzolki, a inny przygo-

I towuje pomoce audio dla szko-

{ ly. Materialy promocyjne
Gzegziki opracowala Sabina
Francuz, ktora wraz z kolezanka

i 2 Wydzialu Form Przemyslo-

¢ wych na Akademii Sztuk Pigk-

| nych prowadzi studio graficzne
| Manto
Na brak zlecen nie narzeka,

i bo popyt na uslugi graficzne jest
teraz bardzo duzy, ale mimo to
znajduje czas, by pomoc kole-

| gom z kursu. - Oferuje im pod-
stawowy pakiet, identyfikacje
wizualng i oprawe graficzna; lo-

Jompn W

go firmy, materialy reklamowe,
wizytowki. Doradzam tez, jak
si¢ promowad. Wzajemnie wy-
mieniamy si¢ doSwiadczeniami
- wyjasnia Sabina Francuz, kt6-
ra przygotowala np. wizualiza-
cje graficzng ContentPro. - Za-
wsze lepie), jak zajmuje sig tym
ktos, kogo si¢ zna - ocenia ku-
kasz Pawlowski, ktéremu kole-
ga z programu handlujgcy teraz
sprze¢tem w Internecie dostar-
czyl urzadzenia niezbedne
do przygotowania profesjonal-
nej prezentacji firmy, a inny
przygotowal firmowg strone.

Malgorzata Swistowska przy-
znaje, ze¢ ma wicksze zaufanie
do 0s6b, z ktdrymi wspdlpraco-

wala na warsztatach. - Wiem, ze

to, co robig, robig rzetelnie i su-

miennie. Moge na nich polegac

wyjadnia. Dodaje, ze wzajemne

wsparcie pozwala zaoszczedzid

czas na szukanie partnera oraz
pienigdze, bo koledzy z progra-
my nie zawyzaja stawek, a nie-
kiedy pomagajq za darmo.

Piotr Zabicki, koordynator
ds. rozwoju przedsiebiorczosci
w CITTRU, podkredla, ze
od poczatku projektu urucho-
Mionego w 2005 r. organizato-
rzy kladli nacisk na integracje
i wspdlprace jego uczestnikow.

Jednak nie przypuszczali-
Smy, ze przybierze to tak cieka-
wy obrét. Nie dodd, ze mlodzi
przedsi¢biorcy $wiadcezq sobie
uslugi, szukaja najlepszychroz-
wigzan, to wspomagajq si¢ psy-
chicznie, utwierdzaja, ze wy-
brali dobrg droge, wzajemnie
inspiruja - cieszy si¢ Zabicki.
Jak dodaje, CITTRU chee nadal
promowa¢ wspolprace mio-
dych firm. We wrzesniu 2007 ¢
zorganizowalo spotkanie dla

r;gﬂhch uczestnikow

ektu polgczone ze szkoleniem

na temat rozliczania unijnych

dotacji. Na pocnummm

kolejne.
Wspiera tez pﬁt!mmine

spotkania miodych przedsie-
biorcow. A ¢l cheg rozbudowad

sieci wzajemnej pomocy. Na po-
czgtek zamierzajq zalozy¢ stro-

ne¢ internetowa 2 uﬂormaqami
oswych firmach, ktéra ulatwila- |

by kontakt z potencjalnymi |
partnerami biznesowymi. W |
dalszych planach majq klaster,
ktory zrzeszalby uczestnikow |
programu CITTRLU, a moZe tez
innych projektow. Razemm'
gli by negocjowad umowy, o
nizowac szkolenia. -
my si¢ na réznych m
cjach | wiem, 2¢ wszyscy mamy
podobne problemy - méwi b~
kasz Pawlowski S
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